Delarsrapport januari-juni 2015
- Forbrukningsvaror fortsatter dka sin andel av forsaljningen

Kvartalet april-juni 2015

o Nettoomsattningen uppgick till MSEK 78,9 (69,7), motsvarande en 6kning med 13,1 procent. Justerat for
forandring av valutakursen p& USD och EUR motsvarar det en minskning med 0,6 procent.

o Kassaflodet fran den lopande verksamheten uppgick till MSEK 0,2 (13,7).

o Rorelseresultatet uppgick till MSEK 3,2 (3,2).

Resultatet efter skatt uppgick till MSEK 2,4 (1,7).

o Resultatet per aktie fére utspadning uppgick till SEK 0,51 (0,37) och efter utspadning 0,51 (0,36).

Delarsperioden januari—juni 2015

¢ Nettoomsattningen uppgick till MSEK 154,2 (143,0), motsvarande en 6kning med 7,8 procent. Justerat for
forandring av valutakursen p&4 USD och EUR motsvarar det en minskning med 6,1 procent.

o Kassaflodet fran den lopande verksamheten uppgick till MSEK -0,6 (22,7).

o Rorelseresultatet uppgick till MSEK 12,1 (9,6).

Resultatet efter skatt uppgick till MSEK 9,0 (6,0).

¢ Resultatet per aktie fore utspadning uppgick till SEK 1,91 (1,27) och efter utspadning 1,90 (1,27).

Vasentliga handelser under kvartalet

Nytt produktomrade

Boule startade i bérjan av det andra kvartalet utvecklingen av ett nytt produktomrade - klinisk kemi - som skalll
nyttia Boules globala distributionsnatverk. Forséljning av produkterna bedéms kunna starta senare under aret.

Vasentliga h&ndelser efter perioden

Okad satsning pa produktion av forbrukningsvaror i USA

Boule ser stora mdjligheter att effektivisera tillverkningen av blodkontroller och reagens i den amerikanska
anlaggningen. En planerad satsning har darfor paborjats. Bland annat har en ny amerikansk produktionschef
anstallts vilken kommer att leda effektiviseringsarbetet.

VD har ordet

Omesattning och marknadsutveckling

Nettoomsattningen under det forsta halvaret 2015 dkade med 7,8 procent till 154,2 MSEK. Justerat for
valutafdrandringar — framforallt foérstérkningen av USD — minskade Boules férséljning med 6,1 procent jamfort
med forsta halvaret 2014.

Minskningen beror framfor allt pa minskad instrumentforsaljning orsakad av den generella férsvagningen av
ekonomierna i Brasilien, Ryssland och Turkiet vilka alla tillhér de tio viktigaste marknaderna fér oss. Nedgangen
av instrumentforsaljningen forklaras ocksa av att vi under 2014 hade stora leveranser av veterinarinstrument till
Storbritannien och USA.

Ett visst forsaljningstapp av instrument kan ocksa hanforas till att vissa kunder invantar lanseringen av vart nya
instrument. P& vra stora marknader — till exempel USA, Kina, Latinamerika och vissa delar av Osteuropa —
kommer vi inte att se fullt genomslag foér de nya systemen forran under 2016 och 2017 da vi raknar med att ha fatt
de nddvéandiga registreringsgodkénnandena.

Vi k&nner stor tillforsikt till den nya plattformen med Swelab- och Medonicinstrument. De har betydande fordelar
jamfort med de tidigare instrumenten och svarar nu for cirka 30 procent av den totala instrumentférséaljningen.



Fortsatt okning av forbrukningsvaror

Under det forsta halvaret fortsatte forbrukningsvaror, reagens och blodkontroller, att 6ka sin andel av
forsaljningen. De svarade for 57 procent av var nettoomsattning jamfort med 50 procent under samma period
2014. Den trendmassiga 6kningen bidrar till stabilare omsattning och hégre marginaler. Férbrukningsvaror till
egna instrument 6kade med 25 procent under perioden. Minskningen av instrumentforsaljningen som vi sett pa
vissa marknader har inte paverkat férsaljningen av forbrukningsvaror. Nar man val kopt instrument sa fortsatter
man med kop av forbrukningsvaror. Utvecklingen &r ett kvitto p& styrkan i var affarsmodell.

Start for nytt produktionsomrade

Sésom tidigare kommunicerats startade vi under andra kvartalet i &r utveckling och marknadsbearbetning inom
ett nytt produktomrade — klinisk kemi. Det ror sig om produkter som kompletterar vart erbjudande inom
hematologi. Bedémningen &r fortsatt att forséljningen av de forsta produkterna kan starta under det andra
halvaret 2015.

Marginaler och kostnader

Rérelsemarginalen uppgick till 7,8 procent (6,6). Okningen jamfort med féregdende ar beror framst p& en dkad
andel sélda férbrukningsvaror och den hégre USD-kursen.

Rorelsemarginalen paverkades negativt av stigande forsaljningskostnader och ékade FoU-kostnader. Okningen
av forsaljningskostnader &r primart orsakad av den hogre USD-kursen vilket paverkar oss eftersom en stor andel
av forsaljningskostnaderna ar hanforliga till vart amerikanska dotterbolag.

De tkade FoU-kostnaderna &r primart ett resultat av att ingen ytterligare aktivering gors fran och med 1 april
2015. De FoU-kostnader som &r hanforliga till utveckling av forbrukningsvaror ar ocksa exponerade for USD-
kursen eftersom kostnaderna uppkommer i vart amerikanska dotterbolag. De totala FoU-kostnaderna (aktiverade
och resultatférda) under forsta halvaret 2015 uppgick till 13 procent av omsattningen. Motsvarande siffra
foregaende ar var 15 procent.

Programmet P20

Boules effektiviseringsprogram P20 fortskrider i huvudsak som planerat. Utmaningarna &r for narvarande
produktionen av férbrukningsvaror i USA. Effektiviseringsprogrammet har annu inte gett dnskat resultat. For att
komma till ratta med detta har Boule under augusti anstéllt en ny chef for produktionen i USA. Vi rdknar med att
planerade atgarder ska ge resultat senast under 2016.

Aterstoden av aret

Svarigheterna for instrumentforsaljningen pa vara marknader i Brasilien, Ryssland och Turkiet kvarstar sannolikt
under det andra halvaret i ar. Samtidigt vaxer forséljningen av instrument pa andra marknader, i flera fall med
tvasiffriga tal. Nyforsaljningen av instrument sker huvudsakligen till nya kunder. Detta ger en stadig 6kning av den
installerade basen av instrument som darmed fortséatter driva en kontinuerlig 6kad forsaljning av forbrukningsvaror
med hdga marginaler.

Ernst Westman

VD och koncernchef

Informationen i denna delarsrapport ar sddan som Boule Diagnostics AB (publ) org.nr 556535-0252 ska
offentliggdra enligt lagen om vardepappersmarknaden. Informationen lamnas for offentliggérande den 24 augusti
kl 11:30 (CET).
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